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Remedios
para lafalta
de liquidez de

los jubilados

Optima Prevision ofrece soluciones de
consultoria actuarial para colectivos
con necesidades financieras desatendidas

Javien G, Joeain Madrid

A hipoteca inversa ¢s uno de Jos éxi-
I tos de la empresa Optima Prevision

en el mundo de Ta consultoria ac-
tuarial en Fspane, Desde su constitucion,
en el afo 2005, 1a compafiia ha desarro
lladdo productos de seguros enfocados a
aquellos grupos soctales con demandas
que no estaban cubiertas,

El éxito de los responsables de la em-
presa radicn en su capacidad pars de
tectar las necesidades de
estos colectivos y ser oa
paces de disefiar solucio-
nes que Jus satisfagan, ¥l
producto estrelia ¢4 la hi-
potect inversa, que cana-
liza &l uhorro realizada por
una personi a lo largo de
toda una vida e inmovil}-
zado en la vivienda, parn
trunsformarlo en una

ideal par los jubilados que no pueden
llegar a fin de mes con su pension y que,
sin embargo, tienen propiedades que
cuestan varios miles de euros,

“Este es el mejor proclucto con e que
he trabaindo a Jo largo de mis 28 anos
de carrera profestonal, debido a que tiene,
ademits, una finalidad soclal’, afirma Ro
driguez-Carrefio. El nsuario puede con
tratar, Ml mismo tiempo, un seguro de ren-
tas que garantiza que, si se agota ¢l valor
de la vivienda, ¢l beneficiario seguird per-
cibierdo la misma canti-
dad cada mes

Fintmente, tras el fa-
lecimiento del contra
tante, sus herederos reci-
biran tanto Ia casa como
la deeda contraida, que
podri saldarse abonando
la cantidad necesaria,
vendiondo la propiedad y
conservando |a diferencia

renta mensual garantizada 1A hm"':‘l inversa o, findlmente, contrutan-
hasta su fallecimiento garantizaa los do una hipoteca habi-
Para ello, s¢ contrata un  jubilados una renta tual. Este prochucto movi-
préstamo con el inmueble de por vida con su lizdb d afio pasado en
como garuntfa para el vivienda como aval” wrno a 28 millones de
banco, pero sin que ¢l be euro, el 45% del total de
neficiario pierda, en nin A. RODRIGUEZ-CARRENO operaciones intermedia-
ghn momento, la propie-  Consajers delegada das por Optima Prevision.

dad del mismo

“En Espafia, el §7% de los mayores de
65 afios tienen una casa en propiedad,
mientras que en Francia esta tasa se
queds en el 0%, explica el conseiero de-
legado de Optima Prevision, Angel Ro-
driguez-Carrefio. “Por 1o que era necesario
idear la fdrmula para convertir el ahorro,
inmovilizado en Ia vivienda, en dinero 1i-
quido” Esta fSemuls, comnercializada a tr-
vés de Optima Mayores, s ln solucion

El atro producto estre-
lla de la compadiia es el servicio de ase-
saramiento, consultona y colocarsn para
los planes de prejubdacion asegurados,
que permiten a empresas en situaciones
de reestructuraciém legar a una solucién
muy beneficiosa tanto pam ellas como
para los trabajadores salientes. El em-
pleado recibird en torno al 85% del sa-
lario pactado hasta sa retire, donde em-
pezard a percibir el 100% de su pension,

De izquierds a derocha, Angol Rodrigusz-Carroio, s

clo director de Optima Provisidn; Fernanda Escardd,

socia y responsable de asuntos juridicos. y Roberto Rubio, socio v director general,

S D /
Las oficinas de Optima Prevision en Madrid

Las empresas pequenas
son las que arriesgan

Desdo Optima Provision sc
marcan un reto ambicioso:
desarrojlar cada abo un
nuevo producto. “Tenemos
Ideas por desarrollar en la
recadmara’, afinma Angel Ro-
driguez-Carrefio, sungue re-
CONOSE GUE SUPODE Un gran
esfuerzn, “principalmente a
1a hora de negociar con las
entidades financieras para
que acepten las condiciones

I empresa por la creativi-
dad garantiza sus buenos re-
sultados & pesar de la crisis.
"Muchas veces, Innovar y
arriesgar en este sector es
mas sencillo para una com-
paiiia pequefia que pars una
cmpresa grande y con es-

tructuras mis rigidas”, sub-
raya su consejero delegado,
“Estamaos creciendo cuando
olras empresas cierran. Eso
s precisamente por ofrecer
productos innovadores en
un sector bastante rigido”,
A raf2 de estos buenos

i resultados, Optima Previ-
{ 816n esti culminando un

| proceso de expansion por

| el pais, que le ha llevado &
que pedimos”, La apuesta de |
{ villa y Barcelona. “Tene-

+ mos ganas de salir al exte-
{ rior ¥ bucear en otros mer-
i cados. También estamos

{ negociando con bancos In-

abrir oficinas en Vigo, Se.

gleses para comercializar

: 5us productos en Espaia’,

afirma Rodriguez-Carreno,

Para ello, se realiza una aportacion o la
seguridad social durante este plazo pre
vio a la Jubllacion, empleando tanto las
prestaciones pablicas correspondientes
como el montante aportado por la com-
pafiin, De esta forma, ol retiro anticipa-
do no supone una calda de Jos ingresos
muy pronunciada

EJ dltimw producto desarrollado por la
empresa consinte en un seguroe de ren-
tas para lns personas discapacitadas, Este
seguro garantiza que, cuando los padres
fallezcan, su hijo recibird un dinero cada
mes. "Es unn formea de garantizase al hijo
UNOS INEresos a un coste bastants woep
table, va que con unos 1000 eures anua-
i s¢ puede asegurar una renta mensual
de Ia misma cantidad”, explica Rodri-
guez-Carreiio. Ademds, Optinia Previsién
abre 1a posibilidad de afiadir a este pro-
ducto un plan de pensiones que permi-
te realizar una desgravacion flscal,

De este modo, la compaiia ofrece so-
luciones para grupos soclales ¢on unas
necesidades especificas gue no estuban
bien cublertas, “Muchos jubilados v ju-
biladas han venido a darnos las gracias
por algunocs de nuestros productos”] ex-
presa su consejerc delegado,

El esmero que la empresa pone en ¢
serviclo ¥ su constante innovacién esti
certificada con el sello de calidad de 1a
march Madrid Excelente. "Contar con
una firma que avale nuestro compromiso
con los clientes nos da prestigio v re-
fierza nuestra imagen de compaftia seria
y rigurosa’, subraya. Con los resuitados
de un trabajo bien hecho ka empresa pre-
tende salir al exterior. "No nos podemos
quedar mirando solo a Espaia, hay que
buscar otros paises y ampliar el mer-
cado’, concluye Rodriguez-Carrefio,



